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2408000602060006 
EXAMINATION FEBRUARY-MARCH 2024 

BACHELOR OF COMMERCE (SECOND SEMESTER) (NEP) 

SEC - SALESMANSHIP AND PUBLICITY - LEVEL 6 

 

[Time: As Per Schedule]  [Max. Marks: 25] 

Instructions: 

1. Fill up strictly the following details on your answer book 

a. Name of the Examination: BACHELOR OF COMMERCE 

(SECOND SEMESTER) (NEP) 
b. Name of the Subject: SEC - SALESMANSHIP AND 

PUBLICITY - LEVEL 6 
c. Subject Code No: 2408000602060006 

2. Sketch neat and labelled diagram wherever necessary. 

3. Figures to the right indicate full marks of the question. 

4. All questions are compulsory. 

Seat No: 

      

 

 

 

Student’s Signature 

 

 

Q.1  ટ ૂંકા જવાબો પ્રશ્નો (કોઈ઩ણ 5) 

Short Answers Questions (Any 5) 

 

1. પ્રલાસી સેલ્સભેન એટરે શ ું ? 

 What is meant by travelling salesman? 

 

2. પ્રણાલરકાગત સેલ્સભેન એટરે શ ું ?  

      What is meant by Dealer servicing salesman?  

 

3. ટેલરવલઝન વલજ્ઞા઩નની ભમાાદાઓ જણાલો.  
            State the limitations of television publicity.  

 

4. વલજ્ઞા઩ન કામાક્રભનો અથા સભજાલો.  
Explain the meaning of publicity programme.  

 

      5. પ્રત્મક્ષ વલજ્ઞા઩ન એટરે શ ું? 

          What is meant by direct publicity?  
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     6. સેલ્સભેન સુંબવલત ગ્રાહકની ળોધ કઈ યીતે કયળ?ે 

         How does a Salesman find out a prospective customer?  

 

    7. ઈન્ટયનેટ વલજ્ઞા઩નના રાબો જણાલો (કોઈ ઩ણ ચાય) 

        State the advantages of advertisement on internet. (any four)  

 

Q.2 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 A. સેલ્સભેનની ઩સુંદગીની વલવધ લણાલો. 
      Describe the procedure for selection of salesman. 

 

 B. સેલ્સભેનને ભહનેતાણ ું આ઩લાની ઩ગાય અન ેકવભળન ઩ધ્ધવતના પામદા અને 

ભમાાદાઓ જણાલો. 
    State the advantages and disadvantages of salary and commission method of     

   remuneration to salesman.  

 

અથવા 
OR 

 

A. વલજ્ઞા઩નના ભાધ્મભોની ઩સુંદગી કયતી લખતે કમા મ દ્દા ધ્માનભાું યાખળો? 

           Which point should be considered while selections of advertising     

media?   

 

B.  Case Study 

 

ક્રોભા પ્રા. લર. વલવલધ પ્રકાયના TV ન ું લચેાણ કયે છે. દદલસ દયવભમાન અનેક ગ્રાહકો 

TV ની ખયીદી કયલા ભાટે દ કાનભાું આલ ેછે. કેટરાક ગ્રાહકો ખફૂ ઉતાલ઱ભાું હોમ છે, 

કેટરાક ળુંકાળીર લતાન દાખલ ેછે, કેટરાક ખફૂ ઊંચી દકિંભતના TV ફતાલલા 

જણાલ ેછે, જ્માયે કેટરાકભાું આત્ભ- વલશ્વાસનો અબાલ જોલા ભ઱ે છે. 

 Croma Pvt. Ltd. Company is engaged in the Sales of different kinds of 

television. During the day many types of customers keep visiting the shop to 

purchase the Television. Some of the customers are in a hurry. Some of the 

customers are suspicious, some of the customers insist for high priced 

Television, where as many of the customers lack self-confidence. 
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(ઉ઩રોક્ત કેસના આધારે નીચેના પ્રશ્નનો જવાબ આ઩ો) 
Answer the following question based on the above case  

 

દ કાનભાું ક્યા પ્રકાયના ગ્રાહકો આવ્મા છે? 

What types of customers visit the shop?  

 

***** 


